Fiche de préparation à l’entretien de présélection
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                                    Complétez avant la rencontre S.V.P. !
Porteur du projet : 

	Votre nom et prénom
	

	Adresse
	

	Téléphone
	

	Adresse E-mail


	


L’accompagnateur : 

	Référence 
	

	Date de l ‘inscription
	

	Date et heure de l’entretien de présélection
	

	Accompagnateur  à rencontrer
	


	1. Pourquoi désirez-vous rencontrer un accompagnateur en création d’entreprise ?



	2. Qu’elles sont vos motivations pour créer votre propre entreprise ?



	3. Indiquez ci-dessous des personnes qui peuvent vous soutenir dans votre projet de création d’entreprise (famille ou connaissances).


	Nom
	Type de relation
	Type de soutien

	
	
	

	
	
	

	
	
	


 4.
À votre avis, quelles qualités d’entrepreneur possédez-vous ?
 5.
Décrivez un projet personnel, social ou professionnel que vous avez déjà mené jusqu’au bout.
Votre projet :

 6.
Si vous avez une ou des idées de projet, présentez-les ci-dessous. Utiliser d’autres feuilles si nécessaires. 

Description du projet :  _________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Lieu d’implantation :

Nombre et responsabilités des employés :




Financement requis (justifier) : 

__________________________________________________
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Apportez avec vous pour l’entretien toutes informations écrites détaillées

 que vous possédez sur vos projets.

7.
Démarches entreprises pour faire évoluer votre projet.
	Quoi
	Quand
	Résultats

	
	
	

	
	
	

	
	
	


 8.
Pourquoi votre idée de projet vous semble-t-elle intéressante ?
 9.
À votre avis, quelles sont vos chances pour démarrer votre entreprise ? Justifier votre réponse.
 10. Que pensez vous avoir de plus par rapport à vos concurrents ?

11.
Formation et/ou expériences en lien avec le projet.
	12.
Intérêts et/ou compétences en gestion ou en développement des affaires.


Votre stratégie commerciale :

13. Quelle est votre plus importante clientèle ?

14. Comment comptez-vous faire connaître votre produit ?

15. Comment comptez-vous les distribuer ?

Évaluation des risques :

16. Combien votre produit vous coûtera-t-il ?
17. Quel montant de chiffre d’affaire faut-il réaliser au cours de la 1ère année pour pouvoir au moins couvrir toutes vos charges ?

18. A partir de quand pensez-vous que votre entreprise pourra réaliser ses premiers bénéfices ?

19. Quelles sont les contraintes administratives relatives à votre entreprise ?

           Signature du porteur de projet
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